GUIiA PARA BODEGA Y COMPRAS

Cuanto tener,
cuando pedir
y de donde sacarlo

Reposicién y distribucién de inventario en SiReTT Online: qué significa cada
numero que el sistema le muestra, cdmo se calcula, y cdbmo usar las
herramientas para comprarle al proveedor y surtir a sus sucursales sin quedarse
corto ni llenarse de mercaderia.

PARA CUBRE EJEMPLO
Encargados de bodega y de Compras, distribucion y Ferreteria con dos sucursales
compras pedidos
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion PRESENTACION

Dos preguntas, todos los dias

Quien maneja una bodega o hace las compras se hace siempre las mismas dos preguntas: ;de qué me
voy a quedar sin existencia? y ;cuanto pido?

Pedir de menos es perder ventas. Pedir de mas es dinero parado en un estante. El sistema no
adivina: mide lo que usted vende, cuanto tarda en llegar la mercaderia y cada cuanto
compra, y con eso le propone una cantidad.

Esta guia explica esa cuenta con todas sus piezas. No hace falta saber de estadistica: cada nimero tiene una
razon sencilla, y cuando la conoce puede confiar en la sugerencia o corregirla con criterio, que es lo que
el sistema espera de usted.

Va en este orden: primero la idea y los valores, uno por uno; después las herramientas para comprarle al
proveedor; después las herramientas para repartir entre sucursales; y al final los informes y qué revisar
cuando un nimero no le cuadra.

Si usted hace las compras

Le interesan sobre todo los capitulos 3 a 6: los valores, los parametros de cada proveedor, la pestafia Compras
del articulo, el informe de Calculo de Compras y la Auto-Compra.

Si usted maneja la bodega o una sucursal

Los capitulos 3y 7 a 9: los valores, la pestaiia Distribucion, el proyecto de distribucion y los pedidos de
mercaderia entre sucursales.

En cada herramienta encontrara un recuadro «Dénde esta». Le dice en qué menu o en qué parte de un
maddulo se abre. Si una opcién no le aparece, casi siempre es un permiso de su usuario o una licencia que su
empresa no tiene activa: consulte a su administrador.

Los ejemplos son de Grupo Yunque, una ferreteria inventada con dos sucursales: la Tienda Central San José,
que recibe las compras y reparte, y la Sucursal Heredia. Todos los nimeros de esta guia salieron de operar el
sistema con esa empresa.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion CONTENIDO
Contenido
Puede leerla en orden o ir directo a la herramienta que tiene abierta.
. La idea en una pagina
Las cuatro cosas que el sistema mide, y la cuenta que hace con ellas.
. Donde esta cada cosa
El mapa de las herramientas y el menu donde se abre cada una.
. Los valores, uno por uno
Qué es cada nimero, como se calcula y un ejemplo con cifras.
. Los parametros de su empresa
Niveles de servicio, tiempo de estudio y central de distribucion.
. Medir en vez de adivinar
Cuénto tarda de verdad cada proveedor y cada sucursal.
. Comprarle al proveedor
La pestafa Compras, el informe de Célculo de Compras y la Auto-Compra.
. Repartir entre sucursales
La pestafa Distribucion, el plan de envios y cdmo ejecutarlo.
. El proyecto de distribucion
Repartir una lista completa y sacar un pedido por sucursal.
. Los pedidos de mercaderia
El pre-pedido, el Auto-Pedido y la consulta del pedido.
. Los informes
La matriz de distribucion y el simulador de Auto-Pedidos.
. Cuando un niimero no le cuadra
Las siete cosas que hay que revisar antes de dudar del célculo.
. Una rutina que funciona
Qué mirar cada dia, cada semana y cada mes.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 1-LAIDEA

1- La idea en una pagina

Toda la reposicion sale de cuatro cosas que el sistema mide o que usted le dice.

Cuanto se vende el consumo promedio, Cp

Las unidades que salen por dia. Se mide con las ventas de un periodo que usted elige, y solo sobre los dias en que el
articulo estuvo disponible: un dia agotado no es un dia sin demanda.

Cuanto tarda en llegar el tiempo de arribo, Ta

Los dias entre que se pide y que la mercaderia esta en el estante. Lo tiene cada proveedor y, para los envios
internos, cada sucursal.

Cada cuanto se repone el tiempo de reposicién, Tr

Cada cuantos dias se le compra a ese proveedor, o se le envia a esa sucursal. Decide para cuantos dias hay que
tener.

Cuanta seguridad quiere el nivel de servicio

La venta no es igual todos los dias. El nivel de servicio dice con qué probabilidad quiere no quedarse sin existencia, y
de ahi sale un colchén: la existencia minima.

Con esas cuatro cosas el sistema arma tres nimeros, que son los que usted va a ver en todas las pantallas:

Existencia minima Punto de pedido Existencia maxima
El colchoén. Lo que conviene no . El colch6n més lo que se vende . El colchon mas lo que se vende
tocar: cubre los dias en que se mientras llega el pedido. Al llegar entre una reposicion y la
vende mas de lo normal. aqui, hay que pedir. siguiente. Méas que esto, sobra.

Y con ellos responde las dos preguntas. (§Hay que pedir? Si, cuando lo que tiene y lo que viene en camino
ya tocé el punto de pedido. ¢Cuanto? Lo que falta para llegar a la maxima, contando lo que se va a vender

mientras el pedido llega.

Comprar y distribuir son la misma cuenta, en dos niveles. El proveedor surte a la empresa; la central surte a
las sucursales. Por eso cada sucursal tiene su propio tiempo de reposicién y de arribo, igual que un proveedor, y
se calcula con sus ventas y sus dias con existencia.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion

2 - Donde esta cada cosa

2 - DONDE ESTA CADA COSA

Las herramientas de esta guia estan repartidas en cuatro menus. Este es el mapa.

HERRAMIENTA

Ficha del articulo,
pestafia Compras

Ficha del articulo,
pestafa Distribucion

Calculo de Compras a
Proveedores

Auto-Compra

Parametros de
Reposicion

Proyecto de

distribucion

Pedido de mercaderia

Distribucion de
Articulos

Simulador de Auto-
Pedidos

Parametros de
Distribucion

Opciones del Sistema

PARA QUE SIRVE

Cuanto pedirle al proveedor de un articulo, y por qué.

Qué sucursal necesita el articulo, cual lo tiene de sobra 'y
el plan de envios.

La misma cuenta para todo un proveedor o una familia, en
Excel.

Llena una orden de compra con lo que el célculo sugiere.

Compara el arribo y el ritmo de cada proveedor con lo
que dicen sus compras.

Reparte una lista de articulos entre sucursales y saca un

pedido por cada una.

Una sucursal le pide a otra. Incluye el Auto-Pedido.

La matriz: todas las sucursales, lo que cada una necesita o
le sobra.

Ver qué pediria una sucursal a otra, sin crear nada.

El arribo y la reposicion de cada sucursal, medidos con sus
paquetes.

Niveles de servicio, tiempo de estudio y central de
distribucion.

DONDE ESTA

Abra el articulo desde el
buscador de arriba o desde
Inventario > Explorar el
Inventario.

En la misma ficha, la pestaia
de al lado.

Inventario > Informes de
Inventario, bloque
«Distribucion, Consumo y
Expectativas».

Proveeduria > Crear Nueva
Orden de Compra, pestaiia
Auto-Compra.

Proveeduria > Parametros de
Reposicion.

Bodega > Crear Nueva
Distribucion y Distribuciones
en Edicion.

Bodega > Crear Pedido de
Mercaderia, Pedidos en
Edicion y Buscar Pedidos.

Inventario > Informes de
Inventario, mismo bloque
que el de compras.

Inventario > Informes de
Inventario, bloque «Traslados
entre Sucursales».

Sistema > Parametros de
Distribucion.

Sistema > Opciones del
Sistema, secciones 14y 15.

Tres cosas dependen de permisos o licencias. La pestafia Compras la ve quien tiene permiso de administrar

compras, y la pestafa Distribucién tiene su permiso propio. Los proyectos de distribucion necesitan la

licencia de Distribuciones m
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 3 - LOS VALORES

3 - Los valores, uno por uno

Las pantallas usan siglas cortas porque los nUmeros van en columnas. Aqui esta qué es cada una, de
donde sale y cdmo se calcula.

Las siglas son las mismas en todas las herramientas, asi que basta aprenderlas una vez:

SIGLA NOMBRE EN UNA FRASE

Tr Tiempo de reposicion Cada cuantos dias se le compra al proveedor, o se le
envia a la sucursal.

Ta Tiempo de arribo Cuéntos dias tarda en llegar lo que se pide.

Ventas Ventas del periodo Unidades vendidas en el periodo de estudio, con las
devoluciones ya restadas.

Disp. Dias con existencia En cuantos de los dias con venta el articulo estuvo
disponible.

Cp Consumo promedio Unidades que salen por dia: ventas entre dias con
existencia.

Cmn / Cmx Consumo minimo y maximo La peor y la mejor venta de un dia dentro del periodo.

Emn Existencia minima El colchdn de seguridad.

Emx Existencia maxima Lo que conviene tener justo después de reponer.

Pp Punto de pedido La existencia a la que hay que pedir.

Ex Existencia Lo disponible hoy, sin la bodega de defectuoso.

Res Reservado Lo apartado en pre-ventas. Ya es de un cliente: queda
fuera de la cuenta.

Ts Trénsito Lo que viaja en paquetes y todavia no se ha recibido.

Pd Pedido Lo que ya se pidié y no ha llegado.

Com Comprometido Lo que los clientes ya ordenaron y hay que entregar.

CcP Cantidad de pedido Lo que el sistema sugiere pedir, o lo que sobra.

Cp y CP no son lo mismo. Cp, con minuscula, es el consumo promedio por dia. CP, con mayusculas, es la

cantidad de pedido. Aparecen juntas en la pestafa Distribucion y en el informe de compras.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 3.1 - EL PERIODO DE ESTUDIO

3.1 El periodo de estudio

Antes de calcular nada, el sistema necesita saber qué ventas mirar. Eso es el periodo de estudio, y
cambia todos los demas numeros.

Un periodo corto reacciona rapido a lo que esta pasando ahora; uno largo suaviza los altibajos. En las
pestafas Compras y Distribucion de la ficha se elige con cinco botones:

BOTON QUE VENTAS MIRA CUANDO USARLO

Mensual Los ultimos 30 dias. Articulos nuevos o con mucho movimiento en la
temporada en curso. Es el que abre por defecto.

Temporada El mismo mes del afio pasado. Lo que se vende por fechas: Navidad, entrada a clases,
verano.

Estudio Los dias de estudio que tiene Cuando el proveedor tiene un ritmo propio: una
configurados el proveedor del importacion se estudia a 90 dias, no a 30.
articulo.

Global Desde que existe el articulo, hasta Articulos de venta lenta y pareja, donde un mes dice
dos afos atrés. poco.

Especifico El rango de fechas que usted Para comparar contra una campafia, o dejar por fuera
escriba. un mes atipico.

En los informes, en la Auto-Compra, en el Auto-Pedido y en el proyecto de distribucién el periodo se escribe
con dos fechas, Desde y Hasta, que vienen llenas con el tiempo de estudio de su empresa (45 dias en
Grupo Yunque; ver el capitulo 4).

El periodo no se cuenta en dias de calendario. Se cuenta en dias con venta: los dias en que la
empresa, o la sucursal, facturd algo. Un domingo cerrado o un feriado no entran, porque ese dia
no se dejé de vender por falta de mercaderia.

Por eso vera cifras como «29 dias» para un periodo de 30: Grupo Yunque vendid 29 de esos 30 dias. En la
pantalla se llama Periodo de venta.

Un mismo articulo da cantidades distintas segtin el periodo. No es un error: son respuestas a preguntas
distintas. Si un numero le parece raro, lo primero es mirar qué periodo tiene puesto la pantalla.

Grupo Yunque - ejemplo real 6/38



SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 3.2 - EL CONSUMO

3.2 - El consumo: cuanto se vende de verdad

El consumo promedio, Cp, es el nimero mas importante de toda la cuenta. Los demas salen de él.

Cp = Ventas del periodo + Dias con existencia

Unidades por dia, contando solo los dias en que el articulo se pudo vender.

La division no es entre todos los dias del periodo, y esa es la parte que hay que entender bien. Si un articulo
estuvo agotado dos semanas, esas dos semanas vendio cero: no porque nadie lo quisiera, sino porque no
habia. Dividir entre el mes completo haria parecer que se vende la mitad, y el sistema pediria la mitad, y se
volveria a agotar.

Un dia cuenta como dia con existencia si abrié con unidades en bodega, o si ese dia se vendio. En la
pantalla aparece como dos niimeros, por ejemplo 7/28: tuvo existencia 7 de los 28 dias con venta.

EL EJEMPLO: EL TORNILLO DRYWALL EN HEREDIA

En los Gltimos 30 dias, la Sucursal Heredia vendid 25 cajas de tornillo drywall de 1/2". Tuvo 28 dias con
venta, pero el tornillo solo estuvo en el estante 7 de ellos: abrid el mes con poco, se le acabd, pasd dos
semanas sin él, recibié un envio y lo volvid a agotar.

COMO SE MIDA LA CUENTA LO QUE DIRIA EL SISTEMA
Sobre los 28 dias del periodo 25 + 28 =0,89 al Que necesita 19 cajas.
dia
Sobre los 7 dias que lo tuvo (asi 25 + 7 = 3,57 al Que necesita 46 cajas.
lo hace SiReTT) dia

La tienda que mas se agota es la que mas necesita, no la que menos. Medida del primer modo, Heredia
habria recibido 19 cajas y se habria quedado sin tornillo otra vez en cinco dias.

Un freno: nunca se divide entre menos de la cuarta parte del periodo. Si un articulo estuvo disponible un
solo dia y ese dia se vendieron 100 unidades a un cliente, no es cierto que se vendan 100 diarias. Con 28 dias
de periodo el divisor nunca baja de 7.

Junto al Cp la pantalla muestra el ritmo, que es lo mismo dicho en palabras: «4 x dia», o «1 ¢/4 dias» cuando
se vende menos de una unidad diaria. Y el consumo minimo y maximo, la peor y la mejor venta de un dia:
sirven para ver qué tan dispareja es la venta.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 3.3 - REPOSICION Y ARRIBO

3.3 - Los dos tiempos: reposicion y arribo

Son los Unicos dos valores que el sistema no puede medir solo si usted no se los da. Y son los que mas
cambian el resultado.

Tr - Tiempo de reposicion también «ritmo de compra»

Cada cuantos dias le compra a ese proveedor. Si le compra una vez al mes, cada compra tiene que alcanzar para un
mes: a mayor Tr, mayor existencia maxima.

Ta - Tiempo de arribo el plazo de entrega

Cuéntos dias pasan desde que hace el pedido hasta que la mercaderia esta lista para venderse. Mientras llega, usted
sigue vendiendo: a mayor Ta, mas temprano hay que pedir, y mas colchon hace falta.

En las compras son del proveedor; en la distribucién, de la sucursal que recibe.

QUIEN TR TA EN GRUPO YUNQUE

Ferretera del Valle S.A. 15 dias 3 dias Proveedor local: se le compra cada quincena.
Pinturas y Quimicos del 30 dias 7 dias Una compra al mes, una semana de entrega.
Istmo S.A.

Shenzhen Hardware 60 dias 45 dias Importacion: el contenedor tarda mes y medio.
Trading Co.

Sucursal Heredia 7 dias 2 dias La central le envia cada semana.

° Los tiempos de un proveedor

DONDE ESTA Proveeduria > Buscar Proveedores > abrir el proveedor > editar
En la ficha del proveedor estan Ritmo de Compra, Tiempo de Arribo y Tiempo de Estudio. Un

articulo usa los de su proveedor asignado; si no tiene proveedor, usa los valores generales de la
empresa (capitulo 4).

° Los tiempos de una sucursal

DONDE ESTA Sistema > Sucursales > editar la sucursal

Sus campos Tiempo de Reposicion y Tiempo de Arribo. Si nunca se tocaron, tienen 7 y 1.

Un arribo menor que el real es el error mas caro. El sistema avisa tarde y el articulo se agota antes de que
llegue la reposicion. El capitulo 5 ensefia a medirlo con sus propias compras.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 3.4 - LA EXISTENCIA MiNIMA

3.4 - La existencia minima: el colchon

Si la venta fuera idéntica todos los dias no haria falta colchdn: bastaria pedir justo a tiempo. Pero un
dia se venden 2 y al siguiente 12.

La existencia minima (Emn) es el inventario de seguridad que cubre esos dias buenos. No se pone a ojo:
sale de qué tan dispareja es la venta del articulo y de cuanta seguridad quiere usted.

Emn = z x variacion diaria x Vv( Tr + Ta )

z depende del nivel de servicio. La variacion diaria es la desviacion de la venta de un dia a otro.

Las tres piezas, en palabras sencillas:
® La variacion diaria la mide el sistema con las ventas del periodo. La pantalla la muestra junto al colchdn:
«varia +£3,43/dia».

* Laraiz de Tr + Ta son los dias que el colchdn tiene que aguantar. Lleva raiz porque los dias buenos y los
malos se compensan entre si: para el doble de dias no hace falta el doble de colchén.

¢ El nivel de servicio es la probabilidad de no quedarse sin existencia antes de la siguiente reposicion. A
mas nivel, mas colchén.

NIVEL DE SERVICIO VALOR DE Z QUE SIGNIFICA

90 % 1,282 Se acepta quedarse corto en 1 de cada 10 ciclos.

95 % 1,645 En 1 de cada 20.

97 % 1,881 En 3 de cada 100.

99 % 2,326 En 1 de cada 100. El colchon casi duplica al de 90 %.

LA CLASE DEL ARTiCULO DECIDE EL NIVEL

No todo merece la misma seguridad. El sistema clasifica cada articulo por el valor de lo que vendié en los
ultimos 90 dias, en toda la empresa, y le da el nivel de su clase:

CLASE QUE ARTiCULOS NIVEL POR DEFECTO

A Los que suman el primer 80 % del valor vendido. Son 97 %
pocos y sostienen el negocio.

B El siguiente 15 %. 95 %

C El Gltimo 5 %, y lo que no vendio. 90 %

El colchén nunca queda en cero. Se compara con dos pisos y se queda con el mayor: lo que se venderia en los
dias de arribo al ritmo del peor dia, y el minimo que usted haya puesto en la ficha del articulo. Y como ultimo
recurso, una unidad.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 3.5 - MAXIMA Y PUNTO DE PEDIDO

3.5 - La maxima, el punto de pedido y un ejemplo completo

Con el consumo, los dos tiempos y el colchdn, los otros dos nimeros son sumas.

Pp = Cp x Ta + Emn

Punto de pedido: lo que se vende mientras llega el pedido, mas el colchon.

Emx = Cp x Tr + Emn

Existencia maxima: lo que se vende entre una reposicioén y otra, mas el colchén.

EL EJEMPLO: EL RODILLO DE 3/4"

El rodillo de 3/4" (cédigo PIN-075) se le compra a Pinturas y Quimicos del Istmo, que entrega en 7 dias y a
quien se le compra cada 30. Es un articulo de clase A. En los Ultimos 30 dias se vendieron 42, en 29 dias con
venta, todos con existencia.

VALOR LA CUENTA RESULTADO
Consumo promedio 42 + 29 1,45 al dia

Existencia minima 1,881 x 3,43 x V(30 +7) 40 unidades
Punto de pedido 1,45 x 7 + 40 50 unidades
Existencia maxima 1,45 x 30 + 40 84 unidades

El colchdn se redondea hacia arriba: da 39,2 y queda en 40. Lo mismo lo que se vende entre reposiciones:
1,45 x 30 da 43,4 y sube a 44, y 44 + 40 son los 84. Fijese en que el colchdn es casi la mitad de la maxima: el
rodillo es un articulo de venta muy dispareja —hay dias de cero y dias de doce— y de clase A, asi que el
sistema lo protege.

Dos ajustes que usted puede hacer por articulo. En la ficha del articulo hay un minimo y un maximo: si los
llena, la minima no baja de su minimo y la maxima no pasa de su maximo. Y un multiplicador de maximo,
para los articulos que quiere tener siempre de mas.

Estos tres nimeros no dependen de cuanto tiene hoy. Dicen como deberia estar el estante. Lo que tiene
hoy entra en el siguiente paso.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 3.6 - LA CANTIDAD DE PEDIDO

3.6 - La situacion de hoy y la cantidad de pedido

Ahora si: cuanto hay, cuanto viene y cuanto ya esta prometido.

El sistema no mira solo el estante. Arma la posicion neta, que es con lo que de verdad cuenta para vender:

Posicion neta = Existencia + Transito + Pedidos y compras en camino - Comprometido

Lo reservado en pre-ventas no entra: ya es de un cliente.

LO QUE SUMA O RESTA QUE ES EXACTAMENTE

+ Existencia Lo disponible en las bodegas, sin la de defectuoso.

+ Transito Lo que viaja en paquetes entre sucursales y todavia no se
desempaca.

+ Pedidos y compras Ordenes de compra ya hechas al proveedor y facturas de

proveedor confirmadas que aln no se aplican al inventario. En
una sucursal, lo que ya le pidi6 a otras.

- Comprometido Lo que los clientes pidieron en 6rdenes activas, de hasta un
afo. En una sucursal, también lo que esta preparando para
enviar a otras.

Reservado (no cuenta) Lo apartado en pre-ventas. Se muestra para que lo vea, pero
no cubre venta nueva.

Cantidad de pedido = Emx + Cp x Ta - Posicidn neta

Lo que falta para llegar a la maxima, mas lo que se vendera mientras el pedido llega.

Para el rodillo: hay 60 a mano, nada en camino y 28 comprometidos en 6rdenes de clientes. La posicién neta
es 60 — 28 = 32. La cantidad de pedido es 84 + 1,45 x 7 - 32 = 62,2, que se redondea a 63.

LOS COLORES

COLOR CUANDO QUE HACER
Rojo - urge La posicion neta ya tocé el Pedir ya. El rodillo: 32 contra un punto de pedido de
punto de pedido. 50.
Verde - puede Esta sobre el punto de pedido, Se puede pedir si conviene completar un envio. No
pero bajo la maxima. urge.
Azul - sobra Tiene mas que la méxima. No pedir. En distribucién, es lo que la sucursal puede
ceder.

Cajas completas, solo en la compra. Si el articulo tiene empaque de compra, la cantidad sugerida al
proveedor se lleva a cajas completas. Entre sucursales no se redondea.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 4 - LOS PARAMETROS

4 - Los parametros de su empresa

Son las perillas generales del calculo. Se ajustan una vez, entre quien administra el sistema y quien
conoce el negocio, y después casi no se tocan.

DONDE ESTA Sistema > Opciones del Sistema > seccion 14, «Parametros de Compras y Costos»

wl Reposicion y Distribucién
Came ol Chioulo o= Compras o informe g pedices = enads sutomatce de Uns comars s Gistribusicn entrs sucurssies deciden cusno tensry Cunto padi
Mivel de Servico — Clase A [P0) Nivel de Senvico — Clase B (%) Mivel de Senvicio — Clase € %)

97 95 90

PronsBiias de no quedsrie tin Eirencs sntes de 1a &
sumBn & 80 % del vsior vendido en los Gitimos
Define ¢l colchn o invemario de seguridad: més nivel mis colchon y mds inventaria, Con 0 no hay
cokhén, yla inim queda en &l peor dia de venta por los dias de amibo —uma sola
unitad en los aniculos qus nio venden @ diario—, Valor sugerider 97

ante repoticin paalos amcuosque P los artkculos del siguiente 15 % del vaior vendido, valor sugerico: 95 Para of restex & Gitma § % el valor vendia y 10 Qe o vend. Valar sugenide: 50
por itima como).

Redondeo al Empague de Compora Modo Global: Afies de Esmdio Ordenas Antiguas (dias)

Al empaque mas cercano vl |2 90

oM compromatide hasta wn afic. Las que tengan mai de
artat  corrar 182 Qua 3 70 58 van & stander Valor

5i ol articule tiene empague master, b cantidad sugenida al provesdor i lleva 3 cajas comglesas Al Bl modo Global de las pestadias Compras y Dis
carcano n

witudia duide Gue waite ol articuio, parg. L3 ordenes activas de chantes cuan
s Saja an covs 192 que ya Bags B 5y punto 4 pedis, No spiea 8 s Un promagio da m *

ot o describe (s venta e hoy y a3 lanto maetran sparte paca

smribuieion anve sucorssles ge e geriss: 2. sugerde: 90

Articulo Nusvs (dias) Probado sin Venta (dias hibiles) Articulo de Toda Ia Cadena (%)

Un aricuio 2= nuevo Burznts estos dizs tesde su primera entrada a inventario. no desdequese 5 una sucursal Bve un aniculo 2stos dizs hables 1 n 1o venE, no se be envia mds Valor sugerdo: U amiculd que usa Sucursal NUNGS T S0k 52 2 enwia sl 52 vende en al menos est2 parcmaj de-
2 crea meses ames. Misnias es nuzve, |25 sucursales reciben un 30 lax sucursales activas. Sine qué tiznda o lleva 25 wma decisibn de suidl. Valor sugerica: 50.

El blogue Reposicion y Distribucion, dentro de la seccion 14. Cada campo trae debajo su explicacion y su valor sugerido.

PARAMETRO SUGERIDO QUE DECIDE

Tiempo de Estudio 45 dias El periodo de ventas con que vienen llenos los informes,
la Auto-Compra y el Auto-Pedido. También el de los
articulos sin proveedor.

Periodos de Compra y Tiempo de 30y1 El Tr y el Ta de los articulos que no tienen proveedor
Arribo asignado.
Nivel de Servicio, clases A, By C 97,95y 90 El colchdn de cada clase (capitulo 3.4). Con 0 esa clase

queda sin colchon.

Redondeo al Empaque de Compra Al més Lleva la cantidad sugerida al proveedor a cajas completas.
cercano Nunca deja en cero algo que ya llegd a su punto de
pedido.
Modo Global: Afios de Estudio 2 Hasta donde mira hacia atras el botén Global de la ficha.
Ordenes Antiguas 90 dias Las érdenes de clientes mas viejas que esto siguen

contando como comprometido, pero se marcan con un
asterisco para que alguien las revise.

Articulo Nuevo 60 dias Por cuanto tiempo, desde su primera entrada a

inventario, un articulo recibe surtido inicial.

Probado sin Venta 30 dias Si una sucursal tuvo un articulo este tiempo y no lo
habiles vendid, no se le envia mas.
Articulo de Toda la Cadena 50 % Un articulo que una sucursal nunca tuvo solo se le envia

si se vende en al menos esta parte de las sucursales.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 4.1 - LA CENTRAL

4.1 - La central de distribucion

Un solo campo, y cambia todo el plan de envios: cual sucursal es la que reparte.

° Decirle al sistema cual es la central
DONDE ESTA Sistema > Opciones del Sistema > seccién 15, «<Bodegas y Ajustes de Inventario»

El campo Central de Distribucion dice qué sucursal recibe las compras y reparte a las demas. En
Grupo Yunque es la Tienda Central San José.

Con la central puesta, el plan de envios trabaja en este orden:

1. La central primero 2. Las tiendas después 3. Lo que falte, se compra
Todo envio sale de la central, . Si la central no alcanza y hay una . Lo que la red no puede cubrir es
mientras a ella le sobre sobre su urgencia, cede la tienda a la que compra al proveedor, y la

propia maxima. mas le sobre. pantalla lo dice.

Dos reglas que conviene conocer:

* Una sucursal solo cede lo que le sobra sobre su maxima. Asi nunca ofrece y pide a la vez, y la central
no se queda sin lo que ella misma va a vender.

* Las tiendas ceden para una urgencia, no para rellenar. Si otra tienda solo «podria» recibir, se le envia
Unicamente desde la central.

Sin central configurada, el plan solo mueve lo que a una tienda le sobra hacia otra que lo necesita con
urgencia. Si su empresa compra todo por un punto y de ahi reparte, este campo tiene que estar puesto: es lo
primero que hay que revisar cuando el plan no propone nada.

La central se surte comprando. Por eso nunca es destino del plan de envios: lo que a ella le falta se resuelve
en la pestafia Compras y en el informe de Célculo de Compras.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 5 - MEDIR

5 - Medir en vez de adivinar

;Cuanto tarda de verdad su proveedor? La mayoria de las empresas lo tiene en «un dia» porque nadie
lo cambid. El sistema lo puede medir con sus propias compras.

° El arribo y el ritmo de cada proveedor

DONDE ESTA Proveeduria > Parametros de Reposicién

La pantalla compara lo que tiene configurado cada proveedor con lo que dicen sus compras de los
Ultimos meses. Arriba se eligen cuantos meses analizar, cuantas compras como minimo, y si mostrar
todos o solo los que cambiarian.

@ Parametros de Reposicion por Proveedor

B Guardar Marcados &
Lo que dicen sus compras, comparads con ko ue tiene configurado

Analizar las ulvmas Minime de compras Mostrar
12 meses o 2 compras v Todos los proveedores v S el
¥ Proveedor Compras Arribo hoy  Arribo medide  Variacion del arribo Ritmo hoy  Ritmo medido
- Shenzhen Hardwars Trading Co. Ltd. 2:_“ a5 sindatos = 80 60 diss

£ Thempo de Arribo =1 cusnto tards en liegar lo que se le pide & este provescor, y & Ritmo de Compra cads cusnto se le compra. Los dos gobleman <l Caleulo de Compras: con elos 3e decide cusndo reponer y cusinto pedir. 51 &l srmibo configurade ex menor e o resl &
sistemz aviss tards y £l arculo se agots anves o= gue llegus |2 reposicen.

Solo entran (35 compras de mercaderia: un g0 o FEpOne Inventario ni tens amibo. £l arribe medido ex |2 medizna o2 los dizs enwe 12 faclura del provesdor y |3 2ntrada oe 13 mercadens al invertario. Se uss |2 mediana y ne &l promedic para QuE un despacho perdide ne

musvz el pardmetre de tode el 3fio. Al lado 2 muestra cusnto varix un provesdor gue tarda siempre Jo MISMO NECEsita MEnos inventario oe respaldo que otro igual de lento pero impredecible. £ ritmo medido sx 2l promedic de dias entre compras, COMande UNE VeI cads
i3 & que 5 le comaré.

Cuando un provesdor de imporacian aparecs come no medible. &5 porous sus compras se registran el dia que llegan v Ia fechs =n que 5= negociaron no guedsd en =l sistema. Pars qus &l amibo = pusds medi ese documento debe nacer como Orden de Pedido & hacer =l
pedide. y apliicarse al imventario cuando la mercaderia sntra

MNada se cambls solo: margue los provesdores que quiers acuslizsry pulss Guardar Marcados. Los que ya coindiden con o medido sparscen con un visto y no se pusden marcar.

Cada fila es un proveedor: sus compras del periodo, el arribo que tiene hoy y el medido, cudnto varia, y el ritmo de hoy contra el medido.

* Arribo medido: los dias entre la factura del proveedor y la entrada de la mercaderia al inventario. Se usa
la mediana y no el promedio, para que un despacho perdido no mueva el dato de todo el afio.

Variacion del arribo: un proveedor que tarda siempre lo mismo necesita menos respaldo que otro igual
de lento pero impredecible.

* Ritmo medido: el promedio de dias entre una compray la siguiente.

Nada se cambia solo. Marque los proveedores que quiere actualizar y pulse Guardar Marcados. Los que ya
coinciden con lo medido aparecen con un visto.

(
«Sin datos» en una importacion tiene explicacion. Si la compra se registra el mismo dia que llega, la fecha
en que se negociod no quedd en ninguna parte y no hay nada que medir. Para que el arribo se pueda medir, el
documento debe nacer como Orden de Pedido cuando se hace el pedido, y aplicarse al inventario cuando la
mercaderia entra.

A

(
Subir el arribo sube el inventario. Con el arribo real la existencia minima y el punto de pedido crecen: el
sistema empieza a pedir antes. Es lo correcto, pero conviene revisarlo con quien autoriza las compras antes de
guardar veinte proveedores de un golpe.

\
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 5.1 - LAS SUCURSALES

5.1 - Lo mismo, para las sucursales

La central surte a las sucursales como un proveedor surte a la empresa. Los tiempos de cada sucursal
también se miden.

DONDE ESTA Sistema > Parametros de Distribucién

~ .
L2 -

!l_Parémetr‘z de Distribucion por Sucursal B Guardar Marcadas

Lo gue dhoen los panuates que desempach 3 surursal, comparade Con lo e tiene mnfigurade

Analizer los dltmas Minima de envios Mostrar
6 meses v | Senvios v| | Todas las sucursales » "
2 sucursales en el andlisls
o } ) o . Reposicion Reposicion
¥ Sucursal Paguetes Por paquete Arribo hoy Arribo medido Variacion del arribo 5
hoy medida
-] Tiends Central San José - central n(:.a; sin entrads 1 s medics - 7 sin madids
B2 sucunal Heredla n sin anradas 2 tin medida 7 tin madida
0 dias

&l Tiempa de Arribo de una sucursal &5 cuanto tarda en llegarle lo que 5= le emvia, y & Tiempo de Reposicion cada cuamo 5= ls envia. Los dos gobiemnan la distribucién: s pestafia Distribucion de cads amticulo, e autopedido entre sucursales y los informes de distribucion
deciden con eliss cudndo hay que enwisr y cuinta, Son el sguivalents del aribe y ol ritma de compra de un provesdsr I central surte 3 ml*c;rsaln ama un provesdor surte 3 ls empresa,

Tado se mide con los paquetes: ¢f fiujo de la dstribucidn es que la sucursal hace un pedido, sl pedido se tramita en un paguete y Is sucursal lo desempaca al llegar, Bl anibo medido o5 a mediana de los dias entre que se arma of paguets y o gjuste de entrada qus lo
desempach. Se usa ls mediana para gue un pequete olvidada no mueva el pardmetro: 8l lado se musstra cudnio varia, La reposicién medida es el promedio de dias entre desempagues. contands una vez cada dia en que la sucursal desempach algun paguste

La columna Por paquete dice qué parts de 10 que entrd 3 la sucursal llegd en un paguets. Una transfarencia directs no tisns tringito ni tiempo de fegada, y un ajuste manual ni siquisra dice de donde 138 1a marcadens: 1i 83 mucho, las medidas de esta pantalla son pocas y 1
HRttribucitn no pUsts GEsCONLEr |6 GUe Viens &n CIMING.

Mada se ambia solo: margue las sucursales que guiera aciuslizary pulse Guardar Mancadas.
Cada sucursal con sus paquetes recibidos, el arribo y la reposicion que tiene hoy, y los medidos. La central aparece marcada: no recibe

distribucion, la hace.

Aqui todo se mide con paquetes, porque el flujo ordenado de la distribucion es: la sucursal hace un pedido,
el pedido sale en un paquete, y la sucursal lo desempaca al llegar.

¢ Arribo medido: los dias entre que se arma el paquete y que la sucursal lo desempaca.
® Reposicion medida: cada cuantos dias la sucursal desempaca algin paquete.

* Por paquete: qué parte de lo que entrd a la sucursal llegd en un paquete.

(
Si la columna Por paquete es baja, la mercaderia esta llegando a la sucursal por transferencias
directas o por ajustes manuales. Un ajuste manual no dice de donde salié la mercaderia ni cuanto
tardé: el sistema no puede descontar lo que viene en camino, y la sucursal termina pidiendo lo
que ya le enviaron.

\

En el ejemplo las dos filas dicen «sin medida» porque Grupo Yunque todavia no ha recibido paquetes.
Conforme la sucursal desempaque sus envios, la pantalla empieza a proponer valores. Igual que con los
proveedores, se marcan las sucursales y se pulsa Guardar Marcadas.

Dénde se cambian a mano. En Sistema > Sucursales, editando la sucursal: los campos Tiempo de Reposicion
y Tiempo de Arribo.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 6 - COMPRAR AL PROVEEDOR

6 - Comprarle al proveedor

Tres herramientas, de lo mas fino a lo mas grueso: un articulo, un informe de todo un proveedor, y la
orden de compra que se llena sola.

° La pestaiia Compras de un articulo
DONDE ESTA Abra el articulo (buscador superior, o Inventario > Explorar el Inventario) > pestaiia Compras

Responde la pregunta de un solo articulo, y lo hace para toda la empresa: suma las ventas y las
existencias de todas las sucursales, porque al proveedor se le compra una vez.

dh Exstencias & Caendaro # Movimisntos W Precios @ Edicion k. ABC & Vinculos < Distribucion oM Compras & Cosos
- RUCLETETN @ Temporada [Estudio ©O Global 3= Esps B i Ventas diarias - Ultimos 30 y 60 dias
| A La existencia ya llegé al punto de pedido: hay que ordenar 63 unidades a este proveedor. Proveedor Pinturas y Quimicos del Istmo SA. » arribo 7 dias « se compra cada 30 dias
CANTIDA PEDIDE POSICIS A
63 32
SE AGOTA E ) ok A
42 dias 0
ol ritmio de verta actua éed
8B CONSUMO COMPARADO & DROVEEDOR ¥ PARAMETROS
ARAMETRO HACE 30 DiAS * AHORA Proveedor actual Pinturas y Quimicos del Istmo S.A.
Ventas as 42 Tiempo de reposicién (TR) 30 dias
Periodo de venta 30 dias 29 dias Tiempo de arribo (TA) 7 dias
Dias con existencia 30 dias 29 dias Tiempo de estudic 60 dias
Consumo minimo 0 0 Multiplicador de méximo 10
Consumeo maxime 12 12 Formula del méximo Consumo promedio * TR
Consumo promedic 15 145 A CALDAD DEL ARTICULO
Ritmo 2 x dia 1 xdia
Total de piezas compradas o
M SITUACION DE HOV Total de piezas retornadas 0
Disponible en sucursales 60 Total de piezas en defectuoso 0
Trinsito en paquetes 0 Porcentaje de fallo s

El rodillo de 3/4". Arriba, la conclusién en una frase y los seis datos clave. Abajo, el consumo de ahora comparado con el de hace 30 dias,
y los pardmetros del proveedor.

Se lee de arriba hacia abajo:
* La franja de color es el veredicto: rojo si hay que ordenar ya, verde si se puede ordenar sin urgencia, azul
si hay excedente. A la derecha, el proveedor con su arribo y su ritmo.

* Las seis tarjetas: la cantidad de pedido, el punto de pedido, la posicién neta desglosada («60 a mano, 0
en camino, 28 prometido»), en cuantos dias se agota al ritmo actual, el consumo promedio y lo que esta
por llegar.

® Consumo comparado pone el periodo actual junto al anterior. Si el consumo subié o bajé mucho de un
mes al otro, aqui se nota.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 6.1 - LA CUENTA COMPLETA

6.1- La cuenta completa, en la misma pestana

Bajando en la pestaia esta el detalle con que el sistema lleg6 a esa cantidad. Es lo que hay que mirar
cuando la sugerencia le sorprende.

M SITUACION DE HOY

Total de piezas retornadas 4]
Disponible en sucursales 60 Total de piezas en defectuoso 1]
Transito en paquetes 0 Porcentaje de fallo
Pedidos al proveedor L @ RECOMENDACION
Compras en transito o sin aplicar 0

Existencia minima 40
Comprometido en drdenes -28

Colchdn por nivel de servicio - dase & 7% A0 vara 2343740
Posicion neta * 32

Existencia maxima 84

Puntc de pedido 50
Estimado de agotado de existencias 42 dias

Cantidad de pedido 63

B Hay que ordenar ys [ Se pueds ardenar, sin urgencia [l Hay excede @ Cémo s eros

Situacion de hoy, a la izquierda, arma la posicién neta. Recomendacién, a la derecha, muestra la minima con su colchén, la mdxima, el
punto de pedido y la cantidad.

En el ejemplo se ve todo lo del capitulo 3: disponible 60, comprometido en 6rdenes —28, posicion neta 32. Y
a la derecha: colchdn de 40 por ser clase A al 97 %, con una venta que varia +3,43 por dia; maxima 84;
punto de pedido 50; cantidad 63.

Comprometido en ordenes (a linea que mds sorprende

Son 6rdenes de clientes ya tomadas y sin entregar. Aunque el estante tenga 60, 28 ya tienen duefio. Cuentan todas
las 6rdenes activas de hasta un afio; si una parte viene de érdenes de mas de 90 dias, la pantalla lo dice aparte para
que alguien las revise y cierre las que ya no se van a atender.

Reservado en pre-ventas fuera del cdlculo

Mercaderia apartada en una venta que se esta preparando. Se muestra en gris: no cubre venta nueva.

Estimado de agotado en dias

La posicion neta entre el consumo promedio. Si es menor que el arribo del proveedor, se va a quedar sin existencia
aunque pida hoy.

Calidad del articulo compradas, retornadas, defectuosas

Cuénto de lo comprado se devolvié al proveedor o terminé en la bodega de defectuoso. Un porcentaje de fallo alto
es razén para pedir un poco mas, o para cambiar de proveedor.

Cuando el articulo también se reparte entre sucursales, debajo de la conclusion aparece una linea mas: si
hay sucursales en urgencia y otra tiene de sobra, la pestafa le dice «antes de comprar, mueva». Comprar lo
que ya se tiene en otra sucursal es el error mas comun.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 6.2 - EL INFORME DE COMPRAS

6.2 - El informe: todo un proveedor de una vez

Nadie compra articulo por articulo. El informe hace la misma cuenta para cientos de articulos y la
entrega en Excel, lista para filtrar y decidir.

DONDE Inventario > Informes de Inventario > bloque «Distribucién, Consumo y Expectativas» > Calculo de
ESTA Compras a Proveedores

© Actualizar

Céaigo Familis esuado / Fitvo

ABC123 - Sin Filtro - Activos v  Bajo el Maximo A
Descripgion Droveedor Lsta

{Clase} {Marca} {Modelo} - Sin Filtro - = v
Clase Marcs Modelo

- Sin Filtro * - Sin Filtro - - Sin Filtro v
Tema Separtamento Temporsds

- Sin Filtro o - Sin Filtro * . - Sin Filtro 4
Sucursal Actuidsd Brecio
_] SJO » Tienda Central San José : - Sin Filtro ar (CRC) Publico e

Periodo de estudio de ventas (45 dias por defecto)

Desde Hasta

08/20/2026 o 10/04/2026 [m]

Los filtros del informe. El botén Descargar EXCEL genera el archivo, no hay vista en pantalla.

Los filtros que mas se usan:

* Proveedor: lo normal es sacar un informe por proveedor, que es como se compra.

¢ Estado / Filtro: Bajo el Minimo, En punto de pedido (lo que urge), Bajo el Mdximo (todo lo que se podria
pedir) o Sobre el Mdximo (lo que sobra).

® Sucursal: de cudles sucursales se suman ventas y existencias. Para comprar, todas.
* Actividad > Solo con Ventas: deja por fuera lo que no se movié en el periodo.

* Desde y Hasta: el periodo de estudio. Viene con los 45 dias configurados.

El informe y la pestaiia dicen lo mismo. Las dos usan la misma férmula. Si una cantidad del Excel no coincide
con la pestana Compras del articulo, casi siempre es porque la pestaina esta en «Mensual» (30 dias) y el informe
en 45.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 6.3 - LAS COLUMNAS

6.3 - Las columnas del Excel

Son 35 columnas. Aqui van agrupadas, de izquierda a derecha.

COLUMNAS QUE TRAEN
Cédigo, Parte, Descripcién, Marca La identificacién del articulo.
Proveedor, Cod.Pro, Costo.Pro El proveedor asignado, el cddigo con que él conoce el

articulo y su ultimo costo con él.

Comprado, Dias, Cantidad, Aplicado La ultima compra: su fecha, cuantos dias hace, cuanto se
compré y cuadndo entr6 al inventario.

Ult. Costo, Costo Pr., Precio El Ultimo costo, el costo promedio y el precio de la lista
que eligio en el filtro.

Stock, Reservado, Pedido, Compras, Malos La situacion de hoy: disponible, reservado en pre-ventas,
pedido al proveedor, compras confirmadas sin aplicar, y
lo que esta en defectuoso.

Emn, Emx La existencia minima y la maxima.

V.90 dias, V.60 dias, V.30 dias, Venta P. Las ventas de los Ultimos tres meses, mes a mes, y la
venta del periodo que usted pidio. Sirven para ver la
tendencia.

Cp, Tr, Ta, PP El consumo promedio, los dos tiempos del proveedor y

el punto de pedido.

CcP La cantidad a pedir. Es la columna por la que se ordena
y se decide.
Comprom., Comprom. +90d Lo comprometido en 6rdenes de clientes, y qué parte

viene de 6rdenes de mas de 90 dias.

Dias disp. Los dias con existencia: el divisor del consumo. Si es bajo,
el articulo estuvo agotado buena parte del periodo.

Clase, Empaque La clase A, B o C, y el empaque al que se redonded la
cantidad.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 6.4 - TRES LECTURAS

6.4 - Tres lecturas antes de enviar la orden

El Excel le da la cantidad. Estas tres miradas le dicen si conviene aceptarla tal cual.

Ordene por CP de mayor a menor

Las primeras filas son las compras grandes. Mire en cada una las tres columnas de venta por mes: si la venta
viene cayendo, la cantidad sugerida puede ser mas de lo que conviene.

Revise «Comprom. +90d»

Si es alta, estd comprando para 6rdenes que tal vez nadie va a retirar. Ciérrelas pasandolas a proforma, y vuelva
a sacar el informe.

Compare «Dias disp.» con el periodo

Un articulo con 10 dias disponibles de 40 estuvo agotado casi todo el mes. Su consumo ya viene corregido,
pero es la sefial de que el punto de pedido se le estd pasando.

Y LO QUE EL CALCULO NO SABE

El sistema mide lo que pasé. Hay cosas que solo usted conoce, y son la razon por la que la cantidad es una
sugerencia:
* Una promocién que viene, o un cliente grande que avisé que va a comprar. Suba la cantidad.

* Una venta que no se va a repetir: un proyecto que se llevé 200 unidades de una vez infla el consumo.
Use el periodo Especifico de la ficha para dejarlo por fuera y ver el nUmero limpio.

¢ El minimo de compra del proveedor o el flete: a veces conviene completar el pedido con lo que esta en
verde, aunque todavia no urja.

® Un articulo que va a descontinuar. El sistema lo seguira pidiendo mientras se venda.

Si corrige siempre hacia el mismo lado, corrija el parametro. Subirle a mano la cantidad a todo un
proveedor, compra tras compra, casi siempre quiere decir que su tiempo de arribo esta corto. Es mejor
arreglarlo una vez en el proveedor que acordarse cada mes.
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SiReTT Online - Reposicion y Distribucion 6.5 - LA AUTO-COMPRA

6.5 - La Auto-Compra: la orden que se llena sola

Cuando ya confia en el calculo, no hace falta pasar por Excel: la orden de compra se llena con lo que el
sistema sugiere y usted la revisa.

DONDE ESTA Proveeduria > Crear Nueva Orden de Compra > elegir el proveedor > pestafia Auto-Compra

i

Detse de Amiculos @) Compraimizigente  # Auto-Compra 3§ Hermmientss I Anotacionss 3 Provesdor

# Fitros de Auto-Drden

Genera el detalle sugerido por rotacicn y minimos. Reemplaza ol detalla actual.

Wl codige  ABC123 E® - sinFiltro v = - ~
= Descripcion | {Clase} {Marca} {Modelo) ®  PL-012 e Pinturas Y Quimicos Del Istmo S.A. ad
o - SinFiltro - ® - SinFiltro * & -SinFiltro -
E - Sin Filtro - E3 - Sin Filtro - E-3 - Sin Filtro v
& 08/05/2026 [} 10/04/2026 (m] 43 Minimo | 0 _
Nivel A 0 10 Nivel B 0 k 10 Nivel C 0 10

Los filtros de la Auto-Compra. El proveedor viene puesto con el de la orden, y el periodo con el
tiempo de estudio de ese proveedor.

Puede limitar por familia, lista de consulta, clase, marca o modelo; cambiar el periodo; pedir que solo entren
lineas con una cantidad minima; y acotar por los niveles A, By C de la ficha del articulo (del 0 al 10 cada
uno; el rango completo no filtra nada). Al pulsar Auto Orden el sistema avisa que va a reemplazar el
detalle que la orden tenga, y la llena.

£ Detalle de Anicuios @ Compraimziigente & Auto-Compra 3 Heramientas I Anotadones 2 Proveedor
= Escriba un codigo o palabe pera iniciar.-. SubToral 000000 Unidad v
Cédigo 1.000
&n Bodegs y % Desc 0

&n Datslie
+ Crear Articulo = Compra Macional & Limpiar Detalle _

00
20 EHEEY) Pretura scriies Granse Bianco o ) o 000000 o oo & X
000 e
F Pintuea scrilics No. 10 ° & ] £.00000 sy o # X
000
17 CHEZE) csmaite sintetico 6 mm o ® o 000000 Py woo # X
0,00 o
a7 Esmaite sintetics 3/4° o E™ 0 0.00000 i om0 # X
" 2 = = £0.00 >
61 Thinner Chico LY 3 0 £.00000 S wn & X
€0.00
56 [GElRaa) Thinner 12 o i (] 0.00000 oo o & X
o=
7 EEEE) seiador de pared No 8 0 -] 0 0.00000 ;;;: woo & X
g0 >
34 Sellador de pared §/8° ] » ] 000000 i wo & X
w0 .
7 Barniz 2 L] 1 o 0.00000 i soon & X
_ a0 S
5 Anticamrosivo 4 mm ] 4 0.00000 i wm # X
0,00
57 Sracha 10 mm 2 12 ] 000000 iy wm & X

La orden ya llena: 32 lineas para Pinturas y Quimicos del Istmo. Junto a cada cantidad, lo que ya
hay en érdenes, en stock y en defectuoso.

La cantidad de cada linea se puede cambiar ahi mismo, y las lineas que no quiera se quitan con la equis.
Falta poner el costo de cada articulo y cerrar el documento.

La pestaiia de al lado, Compra Inteligente, es el punto medio: lista los articulos del proveedor con su
existencia, su venta media y lo ya comprado, sugiere una cantidad para cada uno, y usted agrega solo los que
quiere.
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7 - Repartir entre sucursales

Antes de comprar, hay que mirar si otra sucursal lo tiene de sobra. La pestaia Distribucion de cada
articulo responde eso en una pantalla.

DONDE ESTA Abra el articulo (buscador superior, o Inventario > Explorar el Inventario) > pestafia Distribucién

ol Exirencias B Calendarc 2 Movimientos W Cracias & Edicion

. ABC lad arras @9 Vincuios 2 Distribucion wll Compras & Comos

- RUCLETETN @ Temporada "ESticio OO Global 5= ESpecifienl 1 Venta: disrias - Ultimos 30 dias - cada sucursal sobre sus dias con venta y con existencia

Necesitan ya 46 » excedente en la red 23

1 sucursal necesita 46 unidades ya. La red cubre 23; faltan 23, que hay que comprar al proveedor,

DESDE HACA

v LE ALCAMNZA ARR RITMO
# ENVIAR YA - 1 ENVIO
&) Tienda Central San José Sucursal Heredia 23 0 dias 2 dias 4xdia
PARAMETROS CONSUMO DEL 3;*;'1:3 RECOMENDACION SITUACION DE HOY ACCION
CURSA TA CMN O VENTAS DisP w RITMO EMN EMX pp EX RES TS COW p oi
=) 9 Tienda Central San José 7 1 a ] 35 29729 121 1x dia 10 19 n 4 1] 0 0 0 23
Sucursal Heredia 7 2 0 6 25 /28 357 4 x dia 13 38 20 0 (] 0 0 0 46
GLOBAL 60 44
B Hayqueenviarya [ Se puede enviar, sinurgencia [ Sobra y puede ofrecerio I Surfido inicial de o nuevo No se'le envia

@ Como se iee esta pestaiia

El tornillo drywall de 1/2", visto desde la Tienda Central. Arriba el veredicto, en medio el plan de envios, abajo una fila por sucursal.

La pantalla tiene tres partes:

El veredicto (e habla a su sucursal

Depende de dénde esté usted. A la central le dice cuanto le pide el plan que envie; a una tienda, cuanto necesita,

para cuantos dias le alcanza y a quién pedirselo. A la derecha, el resumen de toda la red: cuanto se necesita ya y
cuadnto excedente hay.

El plan de envios de dénde a dénde

Cada linea es un envio sugerido: desde qué sucursal, hacia cudl, cudntas unidades, para cuantos dias le alcanza a
quien recibe y cuanto tarda el envio. Va en tres grupos: Enviar ya, para las sucursales que ya tocaron su punto de

pedido; En el préximo envio, para las que pueden recibir sin urgencia; y Surtido inicial, para las sucursales donde
el articulo es nuevo.

La tabla (g cuenta de cada sucursal

Los mismos valores del capitulo 3, calculados para cada sucursal con sus ventas, sus dias con existencia y sus
tiempos. Su sucursal va resaltada, y la central lleva el icono de bodega.
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7.1 - Leer el ejemplo, fila por fila

Es el mismo tornillo del capitulo 3.2. Ahora se ve el cuadro completo.

Ventas 35 25 Heredia vende casi tanto como la central.
Disp. 29/29 7/28 Heredia lo tuvo solo 7 dias.

Cp 1,21 3,57 Por eso su consumo real es el triple.

Emn /Emx/ 10/19/11 13/38/20 Lo que cada una deberia tener.

Pp

Ex 44 0 La central tiene; Heredia esta en cero.

CP 23 (azul) 46 (rojo) A la central le sobran 23; Heredia necesita 46.

Y el plan saca la cuenta: «1 sucursal necesita 46 unidades ya. La red cubre 23; faltan 23, que hay que
comprar al proveedor». La linea del plan dice enviar 23 de la Tienda Central a Heredia: todo lo que a la
central le sobra, sin tocar lo que ella necesita.

LAS COLUMNAS QUE SOLO EXISTEN AQUi

SIGLA NOMBRE QUE ES

Ts Transito Lo que ya viaja hacia la sucursal en un paquete que no
ha desempacado.

Pd Pedido Lo que la sucursal ya le pidio a otras y todavia no le
han despachado. Cuenta a su favor: no se le vuelve a
sugerir.

Pr Prepara Lo que otras sucursales le pidieron a esta. Cuenta en su
contra: ya esta prometido, asi que no lo puede ofrecer

dos veces.

Com Comprometido Las 6rdenes de clientes de esa sucursal. Con asterisco si
hay 6rdenes viejas.

Grupo Yunque - ejemplo real 23 /38
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7.2 - Cuando una sucursal no vendio el articulo

«No vendié porque nunca lo tuvo» y «lo tuvo dos meses y no se vendid» son casos opuestos. El
sistema los distingue y le pone a cada sucursal una etiqueta.

ETIQUETA CUANDO QUE HACE EL PLAN
nuevo El articulo es nuevo en la empresa: Surtido inicial: lo que sus clientes ya pidieron, mas la
entrd a inventario por primera vez en existencia minima.

los ultimos 60 dias, o aun no llega
pero ya tiene 6rdenes de clientes.

nuevo aqui Se vende en al menos la mitad de las Surtido inicial con una venta estimada, que se marca con
sucursales, y esta no lo tuvo en el ~.
periodo.

en prueba La sucursal lo tuvo algunos dias y No se le envia méas por ahora.

todavia no lo vende.

probado Lo tuvo 30 dias habiles o més y no lo No se le envia. Si le sobra, lo puede ofrecer a otras.
vendio.
no lo maneja Se vende en otras sucursales pero no No se le envia.

en la mayoria, 0 aqui se esperaria
vender menos de una unidad entre

dos envios.

sin venta No se vende en ninguna sucursal y no No se distribuye.
es nuevo.

sin actividad La sucursal no vendié nada de ningin No recibe.

articulo en el periodo.

Qué tienda lleva qué articulo es una decision de surtido, no de reposicion. El sistema repone lo
que una sucursal ya vende; no le llena el estante con todo lo que se vende en alguna otra parte.

En Grupo Yunque se ven tres de estos casos en Heredia:

* El codo PVC de 5/8" se vende bien en la central y Heredia nunca lo tuvo: es nuevo aqui, y en el proyecto
del capitulo 8 recibe un surtido inicial de 4.

* |a esmeriladora angular de 1/2" lleva 28 dias en el estante de Heredia sin venderse: estd en prueba. No
se le envia mas, y cuando cumpla los 30 dias pasara a «probada».

* La tuerca hexagonal de 3/8" se vende poco incluso en la central: Heredia no la maneja.

«Nuevo» cuenta desde que llegé, no desde que se creé. Un articulo en preventa se crea meses antes de
recibir la primera unidad. Los 60 dias corren desde su primera entrada a inventario.
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7.3 - Ejecutar el plan desde la misma pantalla

Las lineas del plan que tocan a su sucursal traen un botdon. No hay que ir a otra pantalla a copiar la

i ABC 14 Vantas @2 vinculas 2 Distribucién ol Compras & Comos
& Mensual EMpOrac & Est 0 Global 3= Especificc ol Ventas diarias « Oltimos 30 dias « cada sucursal sabre sus diss con venta y con existencia
& su sucursal necesita 9 unidades ya: le alcanza para 3,5 dias y el envio tarda 2 dias. Pidalas: 9 de Tienda Central San José. Necesitan ya 9 « excedents en la rad 34

»ll PLAN DE ENVIOS
1 sucursal necesita 9 unidades ya. La red las tiene: muévalas antes de comprar,

DESDE HACIA ENVIAR LE ALCANZA
# ENVIAR YA « 1 ENVIO

12 Tienda Central San José Sucursal Heredia 9 35 diss 2 dias 1 /4 dizs W Pedir

PARAMETROS

12 Tienda Central San José 7 0 5 8 2929 028 1¢/4 dias 3 8 6 43 c o0 0 0 34

© Sucursal Heredia 2 0 5 8 2828 029 1.¢/4 diss 7 g S o o o0 a 9
GLOBAL 16 44
B Hay gue enviarya [ Se puede enviar, sin urgencia [l Sobray puede ofreceria [l Surtido Inicial de lo nuevo Na sé le envia @ Como se iee esta pestaiia

El casco de 6 mm, visto desde Heredia. El veredicto: «necesita 9 unidades ya: le alcanza para 3,5 dias y el envio tarda
2». En la linea del plan, el boton Pedir.

BOTON LE APARECE CUANDO QUE HACE

Pedir La linea trae mercaderia hacia Pone la cantidad en su pre-pedido hacia la sucursal
su sucursal. que surte. Si no tiene uno abierto con ella, lo crea.

A distribucién #N La linea sale de su sucursal, y Agrega el articulo al proyecto y deja la cantidad en el
usted tiene un proyecto de pedido de esa sucursal.

distribucion abierto donde
participa la sucursal destino.

ol PLAN DE ENVIOS
1 sucursal necesita @ unidades ya. La red las tiens: muévalas antes de comprar.

© Se pusieron 9 unidades en su Pre-Pedido #2, que se acaba de crear. El pedido no sale hasta que usted lo envie. Abrir el Pre-Pedido

DESDE HACIA ENVIAR LE ALCANZA ARRIBO RITMO
# ENVIAR YA . 1 ENVIO

) Tienda Central San José Sucursal Heredia 9 35dias 2 dias 1¢/4 dias @ En su pre-pedido #2
p

Después de pulsar Pedir: el aviso con el enlace al pre-pedido, y la linea marcada «En su pre-pedido #2».

* La cantidad se fija, no se suma. Pulsar dos veces la misma linea no pide el doble. Si el plan cambi®, el
boton dice «Actualizar pedido» y reemplaza la cantidad.

* El pedido todavia no sale. La linea quedd en un pre-pedido, que es un borrador. Lo envia usted cuando
termine de armarlo (capitulo 9).

* Puede seguir con otro articulo. Las lineas que vaya pidiendo a la misma sucursal se juntan en el mismo
pre-pedido.

Las lineas entre otras dos sucursales no traen botén. El pedido lo hace quien pide, y la distribucion quien
reparte. Si usted no es ninguno de los dos, la linea es solo informativa.
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8 - El proyecto de distribucion @z

La pestafa Distribucidn resuelve un articulo. El proyecto resuelve una lista completa: reparte decenas
o cientos de articulos entre las sucursales y saca un pedido por cada una.

Es la herramienta de quien reparte: se trabaja estando en la sucursal que tiene la mercaderia. El recorrido
tiene cuatro pasos.

1. Crear 2. Repartir 3. Revisar 4. Finalizar

Una lista de articulos, Con el plan, de un Qué va a recibir cada Sale un pedido por
— - -

un periodo y las golpe, o articulo por sucursal. sucursal.

sucursales. articulo.

° Crear el proyecto

DONDE ESTA Bodega > Crear Nueva Distribucion

Se le pone un nombre, se elige la lista de consulta con los articulos, el periodo de ventas y las
sucursales que van a recibir.

o Proyecto de Distribucion

rasclin -Aepane Tienda Central San José

B Qué se reparte
Nombre del Proyecto Lista de Censulta
®  Surtido semanal de Heredia i= [1] Surtido semanal de Heredia v

Requeride. Para reconccerc duspds an b lita de distribecionss Requerida. Los articulos de esta isea o0 Iof que 58 van 3 repardir

@ Con las ventas de qué periodo se calcula
Estudio det A

Lo que ads sucursal vendid en extos dins decide cubo necesita,

08/20/2026 (] 10/04/2026 (m] iena con los Litimos 45 diss, &l tiempc de estudio configurada.
& /201 = Ll
Sucursal Heredia [ @]

Envio cada 7 dias - ambo en 2

@ Proyecto de Distribucién

Un proyects de distribucién repane 13 mercaderia de Tienda Central San José entre las sucursales que usted marqus. Ls lista de consults se sma antes, &n of Explorador de aniculcs o desde uns
compra. un suste o un pedido. Al Iniciar, &l sinama caicuia para cads Aniculo CUSND necesits Cads SUCISS! Y e DTODGNE UN Plan de Snvios QU Lsted pUSdE SCEDTST COMEIEND O revisar arculo
por artiauln, Cuanda finalice el proyecta saldra un pedido por sucursal con todas sus finsas

El asistente. El periodo viene con los dias de estudio de la empresa; cada sucursal
muestra cada cudnto se le envia y cudnto tarda.

La lista de consulta se arma antes. Desde Inventario > Explorar el Inventario (con el resultado de una
busqueda), o con Crear Lista de Consulta en el menu de una compra, un ajuste o un pedido. Lo usual: la lista
de la compra que acaba de llegar.

Reparte la sucursal donde usted esta. Si su empresa tiene una central configurada y usted esta en otra
sucursal, el asistente se lo advierte antes de empezar.
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8.1 - El reparto de un articulo

Al abrir el proyecto, la pestaiia Reparto muestra el primer articulo pendiente con la cuenta de cada
sucursal y el campo Enviar ya lleno.

Q.Distribucwor‘ #1

Mend -

Reparta is kst ene s sucursales y finaiice para cress un pedido por cads una.

SIN REPARTIR

& Sartido semanal de Heredia Bl Avance
Repare Tiends Cental San Jasé Lo repartido hasa shora.
= RECIBEN Sucursal Heredia &l ARTICULOS REPARTIDOS 0dedD
@ PERIODO DE ESTUDIO 2026-08-20 31 2026-10-04 - 46 gz m
= LiNeas o & PFIEZAS 0
FECHA 2026-10-04 17:58:06 POR sdmin .
¥ PEDIDOS QUE SALDRAN 0de 1 sucursales
o Reparto = Avtiules W Pedidos por Sucursal

@ lougente @D Elpraximoenvio @D  Elsurtidoinicial  Selo reparte lo que a Tienda Central San José le sobra sobre su méxime

B 1or-e18 Tornillo drywall 172"

4 1 sucursal necesita 23 unidades ya, y Tienda Central San José las tiene. El plan reparte 23 en total, Tienda Central San José tiene 44 « le sobran 27
PARAMETROS CONSUMO DEL PERIODO RECOMENDACION SITUACION DE HOY REPARTO
SUCURSAL 1.} T VENTAS DISE. P RITMO EMN ENDX PP OB TS 0 ] E ALCANZA NECESITA PLAN A
=1 Tienda Central San José T 1 38 44/44  0.86 1xdia 2 16 0 4 0 0 o 509 dias =27 Reparte
Sucursal Heredia 7 2 28 43 127 1 % clis 1 20 4 0 0 0 0 Odias 23 23 23
@ ATienda Central San José e quadarian 21, sin tocar lo que necesita para si Total a enviar 23

El proyecto «Surtido semanal de Heredia». La primera fila es la sucursal que reparte; debajo, cada destino con lo que necesita, lo
que sugiere el plan y el campo para enviar.
* La banda del articulo dice cudl es, cuantos pendientes quedan, y su clase con el nivel de servicio.

* El veredicto resume el plan: cuantas sucursales urgen, y si la que reparte lo tiene. A la derecha, cuanto
tiene y cuanto le sobra.

* Necesita es lo que le falta a la sucursal para llegar a su maxima; Plan, lo que el plan le asigna; Enviar, lo
que usted decide. Viene igual al plan.

* El pie de la tabla le dice, mientras escribe, cuanto le queda a la sucursal que reparte.

EL PIE SE PONE CUANDO

Verde Lo que reparte no toca lo que la sucursal necesita para
si.

Ambar Reparte mas de lo que le sobra: quedara por debajo de

su propia maxima.

Rojo Reparte mas de lo que tiene. Al guardar, el sistema le
pide confirmarlo.

Con Guardar y seguir se guarda el reparto y aparece el siguiente pendiente; Saltar lo deja para después.
Usar el plan vuelve a poner lo sugerido y En cero limpia los campos. La tecla Enter pasa de un campo al
siguiente, y en el Ultimo, guarda.
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8.2 - Repartir toda la lista con el plan

Con cuarenta articulos no tiene sentido ir uno por uno. El recuadro de arriba reparte todos los
pendientes de un golpe.

En Repartir los pendientes con el plan se eligen los grupos que entran —lo urgente, el proximo envio, el
surtido inicial—y se pulsa Repartir.

!.Distribuciér‘ #1

Repana ia stz enwe las sucurssles y finalics para crear un pedido por cads uea.

REPARTIENDO

v
2 Se repartieron 15 articulos con &l plan: 78 unidsdes en 15 liness, Otros 25 quedaron pendiantes porque el plan no les sugiers envio: puede repartiios & mano o finalizar sin ellos

of Surtido semanal de Heredia ElAvance
Repane Tiends Central San José Lo repartido hasra shora.
= RECIBEN Sucursal Heredia ol ARTICULOS REPARTIDOS 15 cde 40
@ PERIODO DE ESTUDIO 2026-08-20 ai 2026-10-04 - 46 gias &
= LiNEAS 15 & PIEZAS 8
FECHA 2026-10-04 17.51:47 PFOR sdmin & "
¥ PEDIDOS QUE SALDRAN 1de 1 sucursales

El resultado: 15 articulos repartidos, 78 unidades. Los otros 25 quedaron pendientes porque el plan no les sugiere envio. La barra de
estado paso a «Repartiendo».

Lo que el plan no envia a ninguna parte queda pendiente, a la vista. No se da por resuelto:
usted decide si lo reparte a mano o finaliza sin ello. Y lo que ya estaba repartido no se toca.

La pestafia Articulos tiene la lista completa, por familia, con el estado de cada uno:

< Repario | = Articulos B Pedidos por Sucursal
Q Buscar | Codigo o descripcian [0 B | Repartidos B *D Reversar todo
CODIGE DESCRIPCION ESTADO SUCURSALES PIEZAS

LS TORMILLERIA

TOR-012 Taquete plastico 11/4° REPARTIDO 1 3 u
TOR-011 Toquete plastico 1/2" REPARTIDO 1 3 B0
TOR-003 Tormillo broca 1/2" REPRATIDO 1 4 ﬂ
TOR-004 Tornillo broca Mediano k REPARTIDO 1 1 u
TOR-017 Tomillo drywall 1* REPARTIDO 1 7 FAED
TOR-018 Tomillo drywall 1/2* REPARTIDO 1 2 [o ] n]
TOR-001 Tomillo golos 5/8" REPARTIDO 1 8 B
TOR-002 Tomillo galoso 6 mm REPARTIDO 1 6 B0
TOR-008 Tuerca hexagonal 10 mm REPARTIDO 1 2 B0

Filtrada por «Repartidos». En cada fila: a cudntas sucursales va, cudntas piezas, y los botones para corregir, reversar o quitar el

articulo.

* El lapiz abre el reparto de ese articulo con lo guardado, para corregirlo.
* La flecha lo reversa: vuelve a pendiente y sale de los pedidos.

* El basurero lo quita del proyecto.
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8.3 - Revisar y finalizar
Antes de cerrar, la pestafia Pedidos por Sucursal muestra lo que cada una va a recibir.

< Repario = Articulos B Pedidos por Sucursal

AL FINALIZAR SALE NEAS PIEZAS

~  Sucursal Heredia PEDIDO DE MERCADERIA 15 il 5401 kg
FON-084 Codo PVC 5/8° 4
FON-038 Union universal 8 mm R S
FON-090 Valvuls de paso Extra -
FON-095 Cinta teflon 8 mm 2/
FON-096 Cinta teflon 6 mm s £
FON-097 Empague de hule 114" * 5 #
TOR-001 Tomillo goloso 5/8° 8 72
TOR-002 Tormillo golosa 6 mm 6§ 7
TOR-003 Tornills beoca 1/2° a

Heredia recibird un pedido de 15 lineas y 78 piezas: 54 kg. Al tocar la sucursal se despliega su detalle; el ldpiz lleva a corregir esa
linea.

El peso y el volumen salen de la ficha de cada articulo y sirven para saber si lo repartido cabe en el
transporte. La columna Al finalizar sale dice qué documento va a nacer:

DICE QUE PASA AL FINALIZAR

pedido de mercaderia Sale un pedido de esa sucursal hacia la que reparte,
con todas sus lineas.

pedido + orden de cliente La sucursal tiene un cliente asociado: ademas del
pedido se crea una orden a nombre de ese cliente, y el

pedido queda cerrado porque la orden lo sustituye.

sin pedido No se le repartié nada: no recibe documento.

o Finalizar

DONDE ESTA Boton Finalizar, en la cabecera del proyecto

El sistema le dice cuantos pedidos va a crear y cuantos articulos quedan sin repartir, y pide
confirmacion. Es todo o nada: o salen todos los pedidos y el proyecto se cierra, o no cambia nada. Si
no hay nada repartido, no deja finalizar.

Mientras no se finalice, el proyecto estd en Bodega > Distribuciones en Edicion, con su avance. Los de otras
sucursales se ven en la lista, pero solo se abren estando en ellas.

El mismo articulo da otro niimero aqui que en la ficha. En el capitulo 7 Heredia necesitaba 46 tornillos y
aqui necesita 23. No es un error: la ficha estaba en «Mensual» (30 dias) y el proyecto usa el periodo de 45 dias
con que se cred.
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9 - Los pedidos de mercaderia

El pedido es el documento con que una sucursal le dice a otra qué necesita. El proyecto de
distribucion los genera por lote; aqui esta como hacer uno a mano, desde la sucursal que pide.

° Crear el pedido

DONDE ESTA Bodega > Crear Pedido de Mercaderia

El asistente pregunta a qué sucursal se le pide. Al elegirla se abre el pre-pedido: un borrador que la
otra sucursal todavia no ve. Los que tenga a medias estan en Bodega > Pedidos en Edicion.

W Eliminar

LISTO PARA ENVIAR

12 teconiao o Nots e Dacumeto O ===

e dinde saley adénde va. Visen con el pedid. o %

SURTE Tnca Cer

REGISTRO samin- 2026-10-04 1755

& Do dearicves | # Awodmido K Heramisntas

Ty Escriba un coédigo o palabra para iniciar.. *
Wl cédigo ) et ool # 1.000
£ TiendaCentral SanJ = Oetsle @ de Ia linea (opdional

= HAY AQUi = YA EN ESTE PEDIDO

5 ([ Destorniiacor piano § mm Detale (] 0 ° 19 0 n

13 Pintura acrila No. 10 Detale 3 0 o e |
o EIEE) Esmate sintetico 314" Detalle 0 0 o = on
3 Thirner Chica Detale 3 o 0 3 cﬂ
. E— e Y |
7GR semzves Detalle o o o m n
s FWT oo cres 2 o o = o

Un pre-pedido de Heredia a la Tienda Central. Arriba, quién pide y quién surte, las
notas y los totales con peso y volumen. Abgjo, el detalle.

Las lineas se agregan escribiendo el cddigo y la cantidad. Junto a cada una hay cinco columnas que le dicen
si lo que pide tiene sentido:

COLUMNA QUE ES

Hay Lo que tiene su sucursal, la que pide.

Pedidas Lo que ya pidié a otras sucursales y no ha llegado.
Vienen Lo que ya viaja hacia usted en paquetes.

Tiene La existencia disponible de la sucursal que surte. Si es

cero, no tiene caso pedirlo.

Piden Lo que otras sucursales ya le pidieron a esa misma. Si es
alto, puede que no le alcance.

Cuando esta listo se pulsa Crear Pedido: el borrador desaparece y nace el pedido, que la sucursal que surte
ya puede ver. Las notas se pueden guardar antes, con su propio botén.
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9.1 - El Auto-Pedido

En vez de digitar linea por linea, el Auto-Pedido llena el documento con todo lo que su sucursal
necesita de la otra, segun el mismo calculo.

DONDE ESTA Dentro del pre-pedido > pestaia Auto-Pedido (aparece cuando le pide a otra sucursal)

dli Desalle e anicuios # Auto-Pedido X Heramiensas

¥ Qué articulos eniran

Wl Cédigo A | [Clase} {Marca} & - SinFiltro -
® - SinFilo | [ — ~| | -Sin Filtre *  -SinFiltro v | -SinFiltro -
- Sin Filtro * | -SinFiltro v  -SinFiltro -
& Periodo de estudio de ventas

‘Sobre estas fachas s= mide lo que cada artculo vendid. y o2 ahi sale (s cantidad a pede.

Desde | 08/20/2026 B | | Hasta 10/04/2026 [u] X

i Qué niveles de rotacion

D 0110 4 cada clase. Do el rang compies n fia mac.

Nivel A 0 3 10 Nivel B 0 a 10 Nivel C 0 a 10

2= Gomo se caloula

Los filtros: qué articulos entran, con las ventas de qué periodo, y cémo se calcula.

La parte de arriba limita qué articulos entran (cédigo, descripcion, familia, proveedor, lista, clase, marca,
modelo). La de abajo decide cdmo se pide, con tres opciones:

OPCION VALOR QUE HACE
Hasta dénde pedir Bajo el Maximo Pide todo lo que le falte para llegar a su maxima.
En Punto de Pedido Solo los articulos que ya tocaron su punto de pedido: lo
urgente.
Qué hacer con la Respetar la Fuente Pide solo lo que a la otra sucursal le sobra sobre su maxima.
existencia de quien surte Es lo recomendado.
Demandar Stock Pide hasta lo que la otra tenga disponible, aunque ella lo
necesite.
Simular Stock llimitado Pide todo lo que usted necesita, lo tenga o no la otra. Sirve

para ver su necesidad real.

Minimo por linea Un ndimero Deja por fuera las lineas que pedirian esa cantidad o menos.
Al pulsar Auto Pedido el sistema avisa que va a reemplazar el detalle que el documento tenga. En el
ejemplo, con las opciones por defecto, lleno el pedido de Heredia con 33 lineas y 185 piezas (264 kg).

Después se revisa y se corrige en la pestaia Detalle, como cualquier pedido.

Solo pide lo que su sucursal vende, o lo que es nuevo para ella. Lo «probado», «en prueba» o que «no
maneja» (capitulo 7.2) no entra, aunque la otra sucursal lo tenga de sobra.
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9.2 - ATENDER EL PEDIDO

9.2 - Del otro lado: atender el pedido

La sucursal que surte abre el pedido, lo imprime para alistarlo y lo convierte en el documento con que

la mercaderia va a salir.

DONDE ESTA Bodega > Buscar Pedidos > abrir el pedido. También llega como aviso a los supervisores de la sucursal.

pPad\do #1

Coasulte & mprima ef Pedido de Mercadsds.

o ElRecorride

De dénda sale  a dénde va.
& PIDE
»Ml SURTE
FECHA 2026-10-04 17.53:17 POR
P Observaciones del Pedida
Documento creado desde Distribucién.

B Visia Previa | & Hemamientas

Formato Clasico

Grupo Yunque
Ferreteria y distribucién de materiaies de censtruccién
Telis): 2255-4400 - Emall: info@grupoyunque.co.ar

Lo que lleva

Fedido activo. pendiente de surtir
Swcursal Heredia @ esTADO Activo
Tienda Central San José = LiNERS 15 & PIEZAS kel
dmin i PESO 5401 kg © VoLUMEN 79275 cm’®

k .
v Ordenarpor Cddigo v
a
Pedido de Mercaderia #1

Fecha: 2026-10-04 Hora: 17:53:17 - Selictade por: admin
impreso por: admin & dia 04-10-2026 3 las 17:53:44

FIDE SURTE

ESTADO

LINEAS

PIEZAS PESO

VOLUMEN ‘

Sucursal Heredia Tienda Central San José Activo 78 54.01 kg 79275 em’
. PIDE coDIGO DESCRIPCION TIENE HAY
4 [] FON-084 Codo PVC 5/8" o 32
s OfON-088  unonunvessiamm @ o=
2 [J FON-090 Vahwla de paso Extra 2 9
— g_g_ron_ogs Cmt“eﬂmemm LR = 5 2. S 15

El pedido que salié del proyecto de distribucion. La hoja lleva una casilla por linea para ir marcando lo alistado, y las

columnas Tiene y Hay.

En la hoja, Pide es la cantidad solicitada, Tiene es la existencia de quien pide y Hay la de quien surte. El

Formato puede ser Clasico o Moderno, y el orden de las lineas se elige al lado; la impresion esta en el

Menu.

PARA DESPACHAR

Crear Ajuste

Enviar a Pre-Venta

Incluir en Ajuste

Crear Orden

Crear Compra

Grupo Yunque - ejemplo real

DONDE

Menu

Pestafia Herramientas

Pestafia Herramientas

Menu

Menu

QUE HACE

Copia las lineas a un ajuste de salida: un paquete, que
viaja y se recibe del otro lado, o una transferencia
directa.

Copia las lineas a una pre-venta, que reserva la
mercaderia mientras se alista.

Agrega las lineas a un pre-ajuste que usted ya tiene en
disefo.

Si la sucursal que pide tiene un cliente asociado, tramita
el pedido como una orden de ese cliente y lo cierra.

Cuando no lo tiene: copia las lineas a una orden de
compra al proveedor.
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9.3 - Cerrar el ciclo

Un pedido que se atendié y nadie cerrd sigue contando. Es la causa mas comun de que los niUmeros
de distribucion se vean raros.

1. Pedido 2. Paquete 3. Recepcion 4. Cierre

La sucursal dice qué Quien surte lo arma 'y La sucursal lo El pedido se cierra.
— — —

necesita. lo envia. desempaca y entra a

su inventario.

Mientras el pedido esté activo, el sistema lo cuenta en las dos puntas:

® Para quien pide, como Pd: mercaderia que ya viene. No se la vuelve a sugerir.

® Para quien surte, como Pr: mercaderia ya prometida. No la ofrece a nadie mas.

Eso es justo lo que se quiere mientras el envio esta en proceso. En Grupo Yunque, después de finalizar el
proyecto, la ficha del tornillo ya no vuelve a sugerir esos 23: estan en el pedido. El problema viene después:
si la mercaderia ya llegd y el pedido sigue abierto, se cuenta dos veces —en la existencia y en el pedido—y
la sucursal parece tener mas de lo que tiene.

o Recibir el paquete

DONDE ESTA Bodega > Paquetes en Transito > abrir el paquete

La sucursal que recibe lo descarga en su bodega. Hasta ese momento, lo que trae cuenta como
transito (Ts) hacia ella.

° Cerrar el pedido

DONDE ESTA En el pedido > Menu > Cerrar Pedido

Se hace cuando el pedido ya se atendio, completo o hasta donde se pudo. El sistema pide
confirmacion. Un pedido tramitado como orden de cliente se cierra solo.

Evite surtir con ajustes manuales. Una salida en una sucursal y una entrada en la otra, hechas a mano,
mueven la mercaderia pero no dicen de dénde sali6 ni cuanto tardé. El sistema no puede contar el transito ni
medir el arribo, y la pantalla de Pardmetros de Distribucion se queda sin datos.
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10 - Los informes

Dos informes para ver la distribucién de muchos articulos a la vez, sin crear ningin documento.

° Distribucion de Articulos: la matriz

DONDE ESTA Inventario > Informes de Inventario > bloque «Distribucién, Consumo y Expectativas»

Una fila por articulo y una columna por sucursal. Es la pestana Distribucion de todo un grupo de
articulos, puesta en una sola tabla. Se filtra por familia, proveedor, lista, marca y periodo.
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La familia Pinturas y Solventes. SJO es la Tienda Central y HER es Heredia, el nimero de cada sucursal es su cantidad de pedido,
con su color.

COLUMNA QUE ES

Una por sucursal La cantidad de pedido de esa sucursal. Rojo: necesita y
urge. Verde: puede recibir, sin urgencia. Azul: le sobra
esa cantidad.

Stock La existencia de toda la empresa.

Req. Lo que las sucursales en urgencia requieren en total.
Disp. El excedente que la red tiene para cubrirlo.

Comprar Lo que la red no alcanza a cubrir: eso hay que pedirselo

al proveedor.

Tres filas del ejemplo, para leerlas:

® Pintura acrilica No. 10: a la central le sobran 38, Heredia necesita 13. Se mueve; no se compra.
® Thinner Chico: sobran 13, se necesitan 14. Se mueven 13 y se compra 1.

* Brocha de 10 mm: Heredia necesita 12 y a la central no le sobra. Comprar 12.
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10.1 - EL SIMULADOR

10.1 - El simulador, y qué usar para cada pregunta

El segundo informe prueba un pedido sin hacerlo. Y al final, una tabla para no dudar de cual

herramienta abrir.

° Simulador de Auto-Pedidos

DONDE ESTA Inventario > Informes de Inventario > bloque «Traslados entre Sucursales»

Hace la cuenta del Auto-Pedido entre dos sucursales que usted elige —«Pedir a» y «Pedido para»—

con las mismas opciones del capitulo 9.1, y muestra el resultado sin crear ningtn pedido. Sirve para

ver qué pediria una tienda antes de que lo haga, o para comparar qué cambia entre «Respetar la
Fuente» y «<Demandar Stock». Se puede imprimir y descargar.

QUE HERRAMIENTA PARA CADA PREGUNTA

LA PREGUNTA

;Cuanto le pido al proveedor de este articulo, y por
qué?

;Qué le compro a este proveedor esta semana?

;Este articulo lo tiene otra sucursal?

;Qué le falta a cada sucursal de esta familia?

Llegd la compra: ;como la reparto?

Soy una tienda: ;qué le pido a la central?

;Qué pediria esa tienda si lo hiciera hoy?

¢Mi proveedor tarda lo que yo creo?

¢Mis sucursales reciben a tiempo?

LA HERRAMIENTA

Ficha del articulo, pestafia Compras.

Informe Calculo de Compras a Proveedores, o la
Auto-Compra de la orden.

Ficha del articulo, pestana Distribucion.

Informe Distribucion de Articulos.

Proyecto de distribucion, con la lista de la compra.
Pedido de mercaderia con Auto-Pedido.
Simulador de Auto-Pedidos.

Parametros de Reposicion.

Parametros de Distribucion.

Todas hacen la misma cuenta. La ficha, los informes, la Auto-Compra, el Auto-Pedido y el proyecto de

distribucién usan una sola formula. Con el mismo articulo y el mismo periodo, dan el mismo ndmero. Si dos

pantallas no coinciden, la diferencia esta en el periodo o en la sucursal desde la que se mira.
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11 - Cuando un numero no le cuadra

El calculo casi nunca esta mal; lo que suele estar mal es un dato que lo alimenta. Estas son las siete
cosas que hay que revisar, en orden.

1. ;Qué periodo tiene puesto?

La ficha abre en «Mensual» (30 dias); los informes y el proyecto, en los dias de estudio de su empresa. El mismo
articulo da cantidades distintas. Capitulo 3.1.

2. ;Cuantos dias con existencia tuvo?

Mire «Disp.». Si el articulo estuvo agotado, el consumo sube a propdsito, y con él la cantidad. Si dice 0 de 28, el
sistema no pudo saber cuando hubo existencia y usé el periodo completo. Capitulo 3.2.

3. ¢El arribo y el ritmo son los reales?

Un proveedor en «1 dia» de arribo da minimas muy bajas; uno con el ritmo mal puesto da maximas que no
corresponden. Capitulo 5.

4. ;Hay ordenes de clientes viejas?

El comprometido cuenta toda orden activa de hasta un afio. Un asterisco, o la columna «Comprom. +90d», le
dicen que hay érdenes que revisar: ciérrelas pasandolas a proforma.

5. ¢(Hay pedidos abiertos que ya se atendieron?

Cuentan como Pd para quien pidié y como Pr para quien surtié. Ciérrelos. Capitulo 9.3.

6. ;(La mercaderia entré por un paquete?

Si se movid con ajustes manuales no hay transito que contar, y un paquete enviado y sin desempacar sigue «en
camino» para siempre.

7. {Qué caso tiene la sucursal, y qué dice la ficha del articulo?

«Probado» y «no lo maneja» explican por qué no se le envia. Y un minimo, un maximo o un multiplicador
puestos en la ficha del articulo cambian la minima y la maxima sin que se note en la pantalla.

Y si el plan de envios no propone nada, revise primero que la central de distribucion esté configurada
(capitulo 4.1), y después si a la central de verdad le sobra: una sucursal solo cede lo que tiene por encima de su
propia maxima.

El sistema no corrige en silencio lo que la empresa registra mal. Si hay érdenes viejas, pedidos sin cerrar o
mercaderia movida a mano, el célculo las cuenta y se lo muestra, para que alguien lo arregle en el origen.
Limpiar esos datos mejora la sugerencia méas que cualquier pardmetro.

\
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12 - Una rutina que funciona

Las herramientas rinden cuando se usan con ritmo. Esta es una forma de repartir el trabajo; ajustela a

Su negocio.
CUANDO QUIEN QUE
Todos los dias Bodega de cada sucursal Recibir los paquetes que llegaron (Bodega > Paquetes
en Transito) y atender los pedidos nuevos.
Encargado de tienda Al notar un faltante, abrir el articulo, mirar la pestaia
Distribucion y usar Pedir.
Cada semana, o Bodega central Un proyecto de distribucion con lo que llegd o con la
segun el ritmo de familia que toca: repartir con el plan, revisar y finalizar.
envio
Cada sucursal Un pedido con Auto-Pedido, en «Punto de Pedido»,
para lo urgente. Y cerrar los pedidos ya recibidos.
Antes de cada Compras El informe de Céalculo de Compras del proveedor, las
compra tres lecturas del capitulo 6.4, y la Auto-Compra.
Cada mes Compras Parametros de Reposicion: ;algun proveedor esta

tardando mas de lo configurado?

Administracion Cerrar ordenes de clientes viejas, revisar Parametros
de Distribucion y los pedidos que quedaron abiertos.

ANTES DE EMPEZAR A CONFIAR EN LOS NUMEROS

Cada articulo que se compra tiene su proveedor asignado.

® (Cada proveedor tiene su ritmo de compra y su tiempo de arribo reales, no los de fabrica.
® (Cada sucursal tiene su tiempo de reposicion y de arribo.

* |a central de distribucion esta configurada, si su empresa tiene una.

® Los niveles de servicio de las clases A, By C son los que el negocio quiere.

* No hay érdenes de clientes de hace meses que nadie va a retirar.

* No hay pedidos ni paquetes viejos sin cerrar ni desempacar.

® |os envios entre sucursales se hacen con pedido y paquete, no con ajustes a mano.
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Para llevarse

Si de toda la guia se queda con seis ideas, que sean estas.

1. Todo sale de cuatro datos

Cuanto se vende, cuanto tarda en llegar, cada cuanto se repone y cuanta seguridad quiere. Si la sugerencia esta
mal, uno de esos cuatro esta mal.

2. Un dia agotado no es un dia sin demanda

El consumo se mide sobre los dias en que hubo existencia. La sucursal que mas se agota es la que mas
necesita.

3. El colchdén no se pone a ojo

Sale de qué tan dispareja es la venta y de la clase del articulo. Lo que mas vale se protege mas.

4. Antes de comprar, mueva

Mire la pestafia Distribucion o la matriz: lo que falta en una sucursal puede estar sobrando en otra.

5. Lo prometido ya no esta

Ordenes de clientes, pedidos entre sucursales y pre-ventas restan de lo que hay. Y si nadie los cierra, restan
para siempre.

6. La cantidad es una sugerencia

El sistema mide lo que pasé. La promocién que viene y el cliente que aviso los conoce usted.

¢Una duda que esta guia no responde? En cada pantalla hay un enlace «Cémo se lee esta pestafia» o un pie
de ayuda con el glosario de sus columnas. Y su distribuidor autorizado de SiReTT Online puede revisar con
usted los pardmetros de su empresa.
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